WYMAGANIA EDUKACYJNE — ORGANIZACJA SPRZEDAZY REKLAMY

TECHNIK ORGANIZAC]T REKLAMY PROGRAM NR 333906

Kryteria na poszczegolne oceny:

- na ocen¢ dopuszczajacg uczen powinien:

zdefiniowad pojecia zwigzane z bezpieczeistwem, higiena, ergonomia oraz ochrong
przeciwpozarowa pracy

zna¢ podstawowe funkcje programéw wykorzystywanych na zajeciach

tworzy¢ proste prezentacje produktu, ustugi i firmy zawierajaca pelng funkcjonalnosc
1 mozliwosci informatyczne

tworzy¢ typowe, proste dokumenty handlowe z pomoca nauczyciela

wymienia¢ zasady tworzenia baz danych o klientach

wymienia¢ typy klientow

wymienia¢ kryteria segmentaciji rynku

wyjasnia¢ zasady rozmowy sprzedazowej

stosowaé posiadane wiadomosci do wykonywania elementarnych, czynnosci w bardzo
prostych sytuacjach

wymienia¢ elementy sktadowe pism, rodzaje pism i blankietow

wymienia¢ elementy oferty handlowej 1 marketingowej

wymienia¢ elementy faktury, dowody iumowy sprzedazy

zna¢ formy zamowien w reklamie

wymieni¢ formy zaplaty za towar

znac zasady post¢gpowania reklamacyjnego

- na ocen¢ dostateczng uczen powinien:

rozréznia¢ prawa 1 obowiazki pracownika oraz pracodawcy w zakresie bhp
tworzy¢ prezentacje produktu, uslugi i firmy zawierajaca pelna funkcjonalnosc

1 mozliwosci informatyczne z wykorzystaniem typowego oprogramowania

charakteryzowa¢ metody 1 formy prezentaciji towarow
tworzy¢ bazy danych o klientach

klasyfikowa¢ zachowania klienta

omawia¢ elementy oferty marketingowej 1 handlowej
rozmieszcza¢ elementy sktadowe pism

aktywnie uczestniczy¢ w pracach i zadaniach zespotowych
tworzy¢ typowe pisma handlowe

omowic formy sprzedazy produktéw i ustug reklamowych
omoéwié formy zaplaty za towar

omowic zasady postgpowania reklamacyjnego

- na ocen¢ dobrg uczen powinien:

stosowaé §$rodki ochrony indywidualnej i zbiorowej podczas wykonywania zadan
zawodowych
okresla¢ skutki oddzialywania czynnikoéw szkodliwych w §rodowisku pracy



tworzy¢é prezentacje produktu, uslugi i firmy zawierajaca pelna funkcjonalnosc
1 mozliwosci informatyczne z wykorzystaniem réznorodnego oprogramowania

tworzy¢ réznorodne bazy danych o klientach

samodzielnie aktualizowac bazy danych o klientach

przeprowadza¢ segmentacj¢ rynku

sporzadza¢ pisma handlowe

sporzadzac fakture sprzedazy

sporzadza¢ korekte faktury VAT, note korygujaca

sporzadza¢ ofert¢ handlowa i marketingowa

przygotowaé dokumentacj¢ zwiazang ze sprzedazy towarow i ustug reklamowych
dobra¢ dziatania marketingowe do prowadzonej dziatalnosci gospodarczej
wymienia¢ elementy sktadowe pism

sporzadza¢ rézne pisma handlowe, w tym z wykorzystaniem korespondencji seryjne;j

- na ocen¢ bardzo dobrg uczen powinien:

umie¢ samodzielnie poszukiwac informaciji w ré6znych Zrédiach i selekcjonowac je
przewidywac zagrozenia dla zdrowi i zycia cztowicka zwigzane z wykonywaniem zadan
zawodowych

organizowac stanowisko pracy zgodnie z przepisami prawa i BHP

tworzy¢ kreatywne, nietypowe prezentacje produktu, ustugi 1 firmy zawierajaca pelna
funkcjonalnos¢ 1 mozliwosci informatyczne 2z wykorzystaniem réznorodnego
oprogramowania

opisywac¢ 1 identyfikowaé typy klientéw

omowic kryteria segmentacji rynku

przeprowadzaé rozmowge sprzedazowa

prezentowac ofertg sprzedazy produktow i ustug reklamowych

bezbtednie przygotowaé dokumenty handlowe oraz fakture sprzedazy oraz jej korekte
umie¢ wykorzysta¢ zdobyta wiedz¢ w praktyce

zaprezentowac oferte handlowa w katalogu, broszurze, rozmowie sprzedazowej
obstugiwaé urzadzenia biurowe

realizowac zamoéwienia w reklamie

sporzadzac zgloszenia reklamacyjne

swobodnie postugiwac si¢ oprogramowaniem uzytkowym

zna¢ pojecia specjalistyczne, samodzielnie proponowacé metody i rozwigzywaé zlozone
zdania 1 problemy wykorzystujac réznorodne rozwigzania

stosowaé  programy komputerowe wspomagajace prowadzenie  dziatalnosci
gospodarczej

- oceng celujacy uczen powinien:

posiada¢ wiedz¢ wykraczajaca poza program nauczania

samodzielnie 1 tworczo rozwija¢ swoje zainteresowania

uczestniczy¢ w konkursach i olimpiadach, uzyskiwaé wyrdzniajace wyniki, godnie
reprezentowac szkole

podejmowaé dodatkowe dziatania promocyjne



Osiggnigcie powyzszych wymagan powinno by¢ wspomagane odpowiednio przygotowaniem
materialéw i zadan, a takze praca w chmurach informatycznych oraz stosowanie komunikatoréw i
innych sposobéw elektronicznej komunikacji i przesylania plikéw.

Na ocen¢ powinna mie¢ tez wplyw ogoélna postawa ucznia i kultura zawodowa. Jest to subiektywny
czynnik, dlatego nauczyciel powinien stosowac go z rozwaga.



